4 DICAS DE COMO FAZER
A COBRANCA DE

PRIMEIRA CONSULTA

Impulsione seu consultorio e carreira!

AUMENTE O PERCENTUAL DE
CONVERSAO

O percentual de conversao - numero de
pacientes que iniciaram o tratamento - € maior
quando pacientes pagam pela primeira
consulta.

REDUZA O NUMERO DE FALTAS
EM PRIMEIRA CONSULTA

A taxa de faltas em primeira consulta reduz
quando os pacientes pagam pelo servico. Isso
porgue a gratuidade oferece uma margem para
O paciente faltar. Ja a sensacao € diferente
quando o paciente paga pela primeira consulta.

SEJA VALORIZADO PELO PACIENTE
A PARTIR DA COBRANCA

O paciente ira valorizar muito mais a sua
odontologia se a cobranca de primeira
consulta for realizada, pois assim ele sabe
gue o0 seu investimento estd indo para um
lugar que vale a pena.

PRECIFIQUE SUA CONSULTA DE
ACORDO COM SUAS COMPETENCIAS

Analise o seu tempo no mercado de trabalho,
experiéncias e especializacdes ja realizadas, local
de trabalho e também sua credibilidade publica.
Todos estes fatores influenciam no momento de
precificar de forma justa e valorizada a primeira
consulta e os outros servicos do seu consultorio.
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